		Приложение №11

МЕТОДИКА
ЗА ОЦЕНКА НА ОФЕРТИТЕ ПРИ КРИТЕРИЙ – ИКОНОМИЧЕСКИ НАЙ-ИЗГОДНА ОФЕРТА

В процедура за възлагане на поръчка с предмет “Доставка на консумативи за офис техника и профилактика“, Възложителят е посочил критерий за оценка на офертите “Икономически най-изгодна оферта”. 
Настоящата методика представлява съвкупност от правила, които имат за цел да се определи начинът, по който ще се извърши класиране на офертите и ще се определи изпълнителят на поръчка. Класирането на офертите се извършва по комплексна оценка, изчислена на база посочените по-долу показатели за оценка.
Класирането на офертите се извършва по низходящ ред на получената комплексна оценка, като на първо място се класира офертата с най-висока оценка. След като извърши предварителната проверка за комплектоваността на подадените оферти комисията пристъпва към подробно оценяване на офертите, като разглежда критерия, показателите и методиката за оценка.

I. Оценка по финансов показател „предлагана цена по Ценова оферта“ с  К1- до 70т. 
	
[bookmark: _GoBack]            Оценява се по следната формула:
	К1 = Ел1 + Ел2, където:
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Най-ниска стойност на Елемент
Ел1 = 68 х   -----------------------------------------
Елемент на оценяван участник

Най-ниска стойност на Елемент
Ел2 = 2 х   -------------------------------------------
Елемент на оценяван участник

	ІІ. Оценка по показател „Технология и организация на изпълнението на поръчката, осигуряващи най-малка прекъсваемост на работата на офис техниката.”  К2- до 30 т. 
От участника в поръчката се изисква да демонстрира, че неговите предложения отговарят на техническите изисквания на Възложителя и нормите за високо качество. 
За да се даде възможност да направи това по един структуриран начин, съпоставим между участниците в поръчката, от участника в поръчката се иска да представи своите предложения по структурата, описана по-долу:
А. Комуникация с Възложителя с оглед непрекъснатост на процеса на работа с консумативите на Изпълнителя - точно, детайлно описание на процеса стъпка по стъпка с ясни механизми за връзка между Възложителя и Изпълнителя и обратно. Последователност на действията за постигане на бърза реакция. Наличие на алтернативни комуникационни канали.
Б. Управление на риска – Изложението трябва да е структурирано по следните точки:
а) дефиниране на евентуалните рискове (аспекти и сфери на влияние), свързани с изпълнението на поръчката;
б) оценка на степента на влиянието им
в) превантивни действия – мерки за избягването на рисковете;
г) коригиращи действия за отстраняване на последиците при евентуално настъпване на дефинираните рискове.
В. Обхват на профилактика – представяне на дейностите, включени в профилактиката и времева разценка.

Оценява се по следния начин:
К2 = Ел.А+Ел.Б+Ел.В, където:
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Максимален брой точки: К1 + К2 = 100 т.
Максималната възможна комплексна оценка е 100т. Участникът, чиято оферта е получила най-висока комплексна оценка, се класира на първо място, а останалите следват в низходящ ред, съгласно съответната им комплексна оценка. В случай че комплексните оценки на две или повече оферти са равни се прилага посоченият в чл.71, ал.4 и 5 от ЗОП ред.
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Ел № Показатели на ценообразуване Мярка Точки 

1

Обща стойност - нови и презаредени консумативи без ДДС 

лв. 68

2

Ценазапрофилактиказаединицаофистехниканезависимо

от вида и марката й 

лв./ч 2
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Точно, детайлно описание на 

процеса стъпка по стъпка с ясни 

механизми за връзка между 

Възложителя и Изпълнителя и 

обратно. Последователност на 

действията за постигане на 

бърза реакция/ обратна връзка. 

Наличие на алтернативни 

комуникационни канали. 

Механизми за проследяване 

удовлетеореността на 

клиента.

Основно описание на процеса  

без конкретика. Частичен 

обхват на механизмите за 

връзка между Възложителя и 

Изпълнителя и обратно. 

Неструктурирана 

последователност за постигане 

на бърза реакция. Непълен 

обхват на алтернативни 

комуникационни канали.

Механизмът на комуникация не е 

ясно и детайлно описан. 

Частично представяне на 

последователността в 

действията за постигане на 

бърза реакция. Липса на 

алтернативни комуникационни 

канали. 

10 т. 5 т. 1 т.

Изчерпателно дефиниране на 

евентуалните рискове (аспекти 

и сфери на влияние), свързани с 

изпълнение на поръчката. 

Детайлна оценка на степента 

на влиянието им. Обширен 

обхват на превантивни 

действия - мерки за избягването 

на рисковете. Ясни, точни и 

прецизни коригиращи действия 

за отстраняване на 

последиците при евентуално 

настъпване на дефинираните 

рискове.

Непълно дефиниране на 

евентуалните рискове (аспекти 

и сфери на влияние), свързани с 

изпълнение на поръчката.  Бегла 

оценка на степента на 

влиянието им. Схаметичен 

обхват на превантивни 

действия - мерки за избягването 

на рисковете. Неясни, неточни 

коригиращи действия за 

отстраняване на последиците 

при евентуално настъпване на 

дефинираните рискове.

Неадекватно дефиниране на 

евентуалните рискове (аспекти и 

сфери на влияние), свързани с 

изпълнение на поръчката.  Слаба 

оценка на степента на 

влиянието им. Неизяснен обхват 

на превантивни действия - мерки 

за избягването на рисковете. 

Неудовлетворителни  

коригиращи действия за 

отстраняване на последиците 

при евентуално настъпване на 

дефинираните рискове.

10 т. 3 т.  1 т.

Ясно, точно и прецизно изложен 

списък на обхвата на дейности, 

които включва. Обширно 

представяне на дейностите. 

Наличие на времева разценка. 

Схематично изложен списък на 

обхвата на дейности, които 

включва. Обширно представяне 

на дейностите. Неясна  времева 

разценка. 

Кратък списък на видовете  

дейности, които включва. 

Неясно представяне на 

дейностите. Липсва  времева 

разценка. 

10 т. 5 т. 1 т.

Ел.Б. Обхват на 

профилактика 

Фактори, влияещи на оценката

Фактори, влияещи на оценката

Фактори, влияещи на оценката

Ел.А. 

Комуникация с 

Възложителя с 

оглед 

непрекъснатост 

на процеса на 

работа с 

консумативите 

на Изпълнителя

Ел.Б. Управление 

на риска

Точно, детайлно описание на процеса стъпка по стъпка с ясни механизми за връзка между Възложителя и Изпълнителя и обратно. Последователност на действията за постигане на бърза реакция/ обратна връзка. Наличие на алтернативни комуникационни канали. Механизми за проследяване удовлетвореността на клиента.Основно описание на процеса  без конкретика. Частичен обхват на механизмите за връзка между Възложителя и Изпълнителя и обратно. Неструктурирана последователност за постигане на бърза реакция. Непълен обхват на алтернативни комуникационни канали.Механизмът на комуникация не е ясно и детайлно описан. Частично представяне на последователността в действията за постигане на бърза реакция. Липса на алтернативни комуникационни канали. 10 т.5 т.1 т.Изчерпателно дефиниране на евентуалните рискове (аспекти и сфери на влияние), свързани с изпълнение на поръчката. Детайлна оценка на степента на влиянието им. Обширен обхват на превантивни действия - мерки за избягването на рисковете. Ясни, точни и прецизни коригиращи действия за отстраняване на последиците при евентуално настъпване на дефинираните рискове.Непълно дефиниране на евентуалните рискове (аспекти и сфери на влияние), свързани с изпълнение на поръчката.  Бегла оценка на степента на влиянието им. Схематичен обхват на превантивни действия - мерки за избягването на рисковете. Неясни, неточни коригиращи действия за отстраняване на последиците при евентуално настъпване на дефинираните рискове.Неадекватно дефиниране на евентуалните рискове (аспекти и сфери на влияние), свързани с изпълнение на поръчката.  Слаба оценка на степента на влиянието им. Неизяснен обхват на превантивни действия - мерки за избягването на рисковете. Неудовлетворителни  коригиращи действия за отстраняване на последиците при евентуално настъпване на дефинираните рискове.10 т.3 т. 1 т.Ясно, точно и прецизно изложен списък на обхвата на дейности, които включва. Обширно представяне на дейностите. Наличие на времева разценка. Схематично изложен списък на обхвата на дейности, които включва. Обширно представяне на дейностите. Неясна  времева разценка. Схематично изложен списък на обхвата на дейности, които включва. Обширно представяне на дейностите. Неясна  времева разценка. 10 т.5 т.1 т.Ел.В. Обхват на профилактика Фактори, влияещи на оценкатаЕл.Б. Управление на рискаФактори, влияещи на оценката Ел.А. Комуникация с Възложителя с оглед непрекъснатост на процеса на работа с консумативите на ИзпълнителяФактори, влияещи на оценката


